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1 Цели и задачи изучения дисциплины

1.1 Цель преподавания дисциплины
Предметом коммерческого права является регулирование отношений по осуществлению и организации коммерческой или, что одно и то же, торговой деятельности. В переводе с латинского commercium – это торговля – исторически первый и один из самых распространенных видов предпринимательской деятельности со всеми ее основными признаками, но существующий в особой области хозяйственной деятельности – в сфере товарного обращения и требующий в силу своей специфики особого правового регулирования.
 Потребности регулирования товарных рыночных отношений оказали определяющее воздействие на развитие гражданского права, основных его институтов (договорного права, ценных бумаг, института кредитования и многих других). Активное развитие коммерческого права под влиянием потребностей торговли, а также широкого применения обычаев делового оборота, необходимость унификации торговых правил обусловило его более прогрессивный характер по сравнению с гражданским правом, характеризующимся статичностью, формализованностью и пронизанным  «духом национальной обособленности». Это наглядно проявилось в выработке коммерческим правом большого числа новых правовых конструкций и институтов, воспринятых позднее гражданским правом. Однако такое заимствование не устранило отличительных черт этих конструкций и институтов, обусловленных их применением в сфере торговли, не остановило дальнейшего самостоятельного развития коммерческого права.
В качестве отличительных признаков отрасли коммерческого права традиционно выделяют большую гибкость, приспосабливаемость к изменяющимся условиям и потребностям торговой деятельности, более полный учет обычаев торгового (делового) оборота, требование беспрепятственности совершения сделок, презумпцию возмездности сделок, более строгие условия ответственности (ответственность без вины). 
Самостоятельный характер торгового права обосновывается наличием в области торговли институтов и правовых норм, регламентирующих   оборот в сфере оптовой торговли и совершенно не свойственных гражданскому праву; специальным субъектным составом торговых правоотношений, широким развитием самостоятельности и инициативы субъектов торговли, сочетающимся с мерами публичного контроля, отсутствующими в остальном имущественном обороте; необходимостью обеспечения быстроты, устойчивости и определенности торгового оборота, достигаемых специальными способами правового регулирования; созданием специальных судов, рассматривающих торговые споры.
В подавляющем большинстве развитых западных странах наряду с Гражданскими кодексами приняты и действуют Торговые кодексы или специальные торговые законы, что в научной литературе определяется как дуализм частного права.  Более трех столетий наряду с гражданским преподается коммерческое право и существует мощное научное обеспечение торговой деятельности, как специфического вида предпринимательской деятельности.
Становление и развитие торгового права в России характеризуется существенными особенностями. В нашей стране торговля переживала периоды активного роста и долговременных спадов. Торговое законодательство и наука торгового права развивались со значительным отставанием от потребностей общества. По существу, как самостоятельная наука и как учебная дисциплина торговое право сформировалось во второй половине Х1Х века и в этот же период начался процесс его кодификации, прерванный социалистической революцией. В период существования планово-административной системы хозяйствования, отвергавшей свободу предпринимательской, а, следовательно и торговой деятельности, торговое право по объективным причинам оставалось невостребованным.
Становление современного российского коммерческого права происходит в других социально-экономических условиях. Стоящие перед современной Россией задачи создания многоукладной рыночной экономики требуют адекватного научного и кадрового обеспечения.
В этой связи  изучение курса  «Коммерческое право» имеет целью формирование общих и профессиональных компетенций юристов-бакалавров, приобретение ими  системы научных знаний и практических навыков в области правового регулирования  товарного оборота в условиях рыночной экономики, формирование способностей в применении правовых норм и нормативных юридических средств при осуществлении данной деятельности.
Коммерческое право России использует многие организационно-правовые и договорные формы осуществления торговой деятельности, апробированные и успешно применяемые за рубежом. Однако необходимо учитывать, что западное торговое законодательство и правовая наука отражают особенности торговой деятельности в условиях развитого товарного рынка, в России же товарный рынок только формируется, поэтому одной из важных целей данного курса является развитие навыков и компетенций по формированию собственной точки зрения по дискуссионным вопросам, по анализу и применению норм зарубежного и международного права, регулирующих отношения в торговой сфере
1.2 Задачи изучения дисциплины


Изучение дисциплины «Коммерческое право» преследует решение задач получения студентами теоретических знаний и развитие общекультурных (ОК) и профессиональных (ПК) компетенций в соответствии с требованиями ФГОС ВПО.
Содержание учебного материала  данной дисциплины определяется  неудовлетворительным состоянием российского законодательства о торговой деятельности (противоречивостью и разрозненностью нормативных установлений, отсутствием единого кодифицированного акта, четкой и обоснованной системы регулирования рыночных отношений), а также  необходимостью преодоления противоречия  научных подходов к понятию коммерческого права (определению предмета, метода, принципов правого регулирования),  в силу которых происходит отождествление коммерческого  (торгового)  права  с иными отраслями права (гражданским, предпринимательским).
В связи с изложенным,  российскому коммерческому праву свойственна совершенно особая теоретическая и практическая задача – правовое содействия становлению российского товарного рынка. Не создав необходимые звенья рыночной системы, нельзя рассчитывать на успешное развитие рыночных отношений. Теория коммерческого права призвана изучать и подготавливать научно обоснованные предложения о законодательных мерах по совершенствованию организации субъектов торгового оборота, развитию структуры и инфраструктуры товарного рынка.
Таким образом, дисциплина «Коммерческое право» ориентирована на получение и формирование у студентов нижеперечисленных навыков и умений в следующих областях.

В области общекультурной компетенции (ОК):

· приобретение умений и навыков теоретического анализа научных юридических текстов (критический анализ, постановка вопросов, принятие решений, поиск, отбор и оценка информации, социальное конструирование и т.п.) (ОК-3, ОК-4).         

· овладение социологическими и статистическими приемами и методами исследования торгово-предпринимательской деятельности и решения научных проблем (ОК-8, ОК-9);

· закрепление умений и навыков использования электронных ресурсов для получения информации и решения познавательных и исследовательских задач в процессе обучения (ОК-10, ОК-11, ОК-12).

· приобретение способности работать в команде, вступать в коммуникацию и социальное взаимодействие на основе толерантного отношения к ценностям и интересам других людей (ОК-5).

         В области профессиональной компетенции (ПК):
· усвоение базовых понятий и категорий науки коммерческого права, различных научных подходов к понятию коммерческого права как науки, и как отрасли права,  понимание ценности коммерческого права (ПК-1, ПК-2);

· овладение умениями и навыками юридического анализа зарубежного и отечественного торгового законодательства и фактов с позиций догмы права, доктрины права и сравнительного права (ПК-2);

· умение ориентироваться в разнообразных проявлениях судебной практики, толковать и применять законы и другие нормативно-правовые акты, обеспечивать соблюдение законодательства субъектами торговой деятельности и органами государственной власти (ПК-3, ПК-4, ПК-5, ПК-15);
· умение юридически правильно квалифицировать факты и обстоятельства (ПК-6);

· получение навыков разработки правовых документов (договоров, претензий, заявлений и исков в арбитражный суд) (ПК-7);

· умение давать квалифицированные юридические заключения и консультации по вопросам торгово-предпринимательской деятельности (ПК-16);
· получение навыков в проведении юридической экспертизы проектов нормативных правовых актов (ПК-14); 

Значительный объем подлежащего освоению материала, применимость знаний коммерческого права в различных областях практической деятельности юристов обусловливает необходимость активной работы по освоению содержания курса. От обучающихся требуются овладение основными концептуальными положениями, освоение значительного массива законов и иных нормативных правовых актов, концентрированного ценного правового опыта и выработка определенных навыков применения правового инструментария в сфере торгового предпринимательства.
1.2 Межпредметная связь
Для правильного понимания предмета коммерческого права важно определение его соотношения со смежными юридическими и иными дисциплинами. Коммерческое право опирается на такие базовые правовые дисциплины:

- теорию права и государства – через учение о праве как методологической основы коммерческого права;

-  историю  государства и права зарубежных стран и историю  государства и права России – через учет общих закономерностей и особенностей возникновения и развития коммерческого права в странах, относящихся к различным правовым семьям;

– международное  право  – через изучение влияния  международного права на становление и развитие российского коммерческого права.
Российское торговое законодательство базируется в значительной степени на гражданском законодательстве и представляет одну из его обособленных, автономных частей. Поэтому учебная дисциплина «Коммерческое право» рассчитана на студентов после изучения ими курса «Гражданское право». При этом рассматриваемые проблемы избираются таким образом, чтобы исключить при изучении курса дублирование материалов гражданского права, концентрировать внимание студентов на вопросах, составляющих собственное предметное содержание коммерческого права.
Коммерческое право тесно соотносится с предпринимательским правом, поскольку торговля является одним из видов предпринимательской деятельности.  Однако, понятие предпринимательства гораздо шире понятия коммерции, поскольку прибыль можно получать и от выполнения работ, оказания услуг, от доходов на имущество, а не только от продажи товаров. 
Названные дисциплины имеют отличные друг от друга предмет, метод  и принципы правового регулирования.

          Торгово- снабженческая деятельность является основой жизни деятельности как общества в целом, так и развития  его производительных сил, поэтому одно из центральное место в науке торгового права занимает логистика, призванная оптимизировать как товарооборот в целом, так и связанные с ними информационные и финансовые потоки. Положения логистики должны согласовываться с правовыми установлениями коммерческого права.   

2 Объем дисциплины и виды учебной работы

	Вид учебной работы
	Всего 

зачетных единиц 

(часов)
	Семестр

	
	
	7
	
	
	

	Общая трудоемкость дисциплины
	4 (144)
	
	
	
	

	Аудиторные занятия:
	2 (72)
	
	
	
	

	лекции
	0,8 (28)
	
	
	
	

	семинарские занятия (СЗ)
	1,2(44)
	
	
	
	

	лабораторные работы (ЛР)
	
	
	
	
	

	другие виды аудиторных занятий
	
	
	
	
	

	промежуточный контроль
	
	
	
	
	

	Самостоятельная работа:
	1(36)
	
	
	
	

	изучение теоретического курса (ТО)
	
	
	
	
	

	курсовой проект (работа):
	
	
	
	
	

	расчетно-графические задания (РГЗ)
	
	
	
	
	

	реферат
	
	
	
	
	

	задачи
	0,5(18)
	
	
	
	

	задания
	
	
	
	
	

	другие виды самостоятельной работы
	0,5 (18)
	
	
	
	

	Вид промежуточного контроля - экзамен
	1 (36)
	
	
	
	


3 Содержание дисциплины

3.1 Разделы дисциплины и виды занятий в часах

(тематический план занятий)

	№

п/п
	Модули и разделы дисциплины
	Лекции

зачетных единиц 

(часов)
	ПЗ или СЗ

зачетных единиц 

(часов)
	Самостоятельная работа зачетных единиц 

(часов)
	Формируемые компетенции

	
	Модуль 1. Введение в коммерческое право.
	0,12 (4)
	-
	0,11 (4)
	ОК-3, ОК-4, ОК-8, ОК-9,  ПК-1, ПК-2,

	
	Модуль 2. Общие положения коммерческого права.
	0,31 (11)
	0,44 (16)
	0,41(14)
	ОК-8, ОК-9, ОК-10, ОК-11, ОК-12,
ПК-4, ПК-5, ПК-6,

	
	Модуль 3. Договоры в товарном обращении.
	0,24 (8)
	0,44 (16)
	0,44(16)
	ОК-2, ОК-7

ПК-3, ПК-4, ПК-5, ПК-6, ПК-7, ПК-14, ПК-15, ПК-16

	
	Модуль 4. Послеторговые отношения.
	0,14 (5)
	0,33 (12)
	0,06 (2)
	ОК-5, ПК-7, ПК-16


3.2 Содержание разделов и тем лекционного курса

Модуль 1. Введение в коммерческое право.
Модуль1. Лекции: зачетных единиц – 0,12; часов -4. Самостоятельная работа(изучение теоретического курса: зачетных единиц) -0,11; часов – 4.
Тема 1. Коммерческое право как наука, отрасль частного права и как учебная дисциплина. Лекции: зачетных единиц – 0,06;часов – 2. Самостоятельная работа(изучение теоретического курса): зачетных единиц – 0,06; часов – 2.
Коммерческое право как самостоятельное направление правовой науки. Учет и использование коммерческим правом положений общей теории права и науки гражданского права.
Коммерческое право как система правовых норм. Соотношение с другими отраслями права. Основания выделения коммерческого права в качестве подотрасли гражданского права. Исторический процесс обособления коммерческого права. Проблема дуализма частного права. Предмет и функции коммерческого права.

Правовое регулирование коммерческой, т.е. торговой, предпринимательской деятельности – предмет дисциплины коммерческого права. Понятие и сущность коммерции. История коммерческого права и изучения дисциплины торгового права в России и за рубежом.

Тема 2. Торговое законодательство. Источники торгового права. Лекции: зачетных единиц – 0,06;часов – 2. Самостоятельная работа (изучение теоретического курса): зачетных единиц – 0,06; часов – 2.
Структура и состав торгового законодательства. Гражданский кодекс как источник торгового права. Федеральные законы, указы Президента РФ, постановления Правительства РФ, нормативные правовые акты федеральных органов исполнительной власти по вопросам коммерческой деятельности. Обычаи делового оборота и деловые обыкновения в торговле.
Международные, межгосударственные и межправительственные соглашения по вопросам торговли как источники коммерческого права. Венская конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980г., другие акты международного торгового права.

Процесс гармонизации российского и зарубежного торгового законодательства.

Перспективы кодификации торгового законодательства России. Учет зарубежного и дореволюционного опыта кодификации торгового законодательства. Возможная структура российского торгового кодекса.
Модуль 2. Общие положения коммерческого права.

Модуль 2.  Лекции: зачетных единиц -  0,31; часов -11. Семинарские занятия: зачетных единиц – 0,45; часов – 16. Самостоятельная работа: зачетных единиц – 0,41, часов – 14, в том числе: изучение теоретического курса – зачетных единиц 0,12; часов – 4; решение задач – зачетных единиц 0,3, часов – 10; подготовка рекламного проекта – зачетных единиц -0,11, часов – 4) 
Тема 3. Субъекты коммерческой деятельности.
Лекции: зачетных единиц – 0,06, часов – 2. Семинарские занятия: зачетных единиц – 0,11, часов - 4; Самостоятельная работа (решение задач): зачетных единиц – 0,06, часов -2.
Виды субъектов коммерческого права, отличия от субъектов гражданского права. Правовой статус предпринимателя. Участие предпринимательских организаций в товарном обращении, основания выбора организационно-правовой формы.
 Специализация  субъектов торгового права в зависимости от их роли в торговом обороте.
 Виды субъектов, занимающихся покупкой и последующей перепродажей товаров: дистрибьютеры, дилеры, торговые дома, трейдеры и другие. Субъекты, содействующие продвижению товаров без приобретения права собственности на товары: брокеры, торговые агентства и агенты и другие.
Организаторы товарного рынка: товарные биржи, оптовые ярмарки, оптовые продовольственные рынки, коммерческие торги, торгово-промышленные выставки, торгово-промышленные палаты. Их юридическая сущность, основные задачи и порядок деятельности.

Участие национально-государственных и административно-территориальных образований в товарном обращении. Роль органов исполнительной власти и местного самоуправления в развитии территориальных товарных рынков и межрегиональных торговых связей.

Индивидуализации субъектов торговой деятельности: фирменное наименование, коммерческое обозначение. Правовая охрана.
Тема 4. Объекты торгового оборота и способы их индивидуализации.
Лекции: зачетных единиц – 0,06, часов – 2; Семинарские занятия: зачетных единиц – 0,11, часов - 4; Самостоятельная работа (решение задач): зачетных единиц – 0,06, часов -2.
Понятие и виды объектов торгового оборота. Товар как движимое имущество, имеющее потребительскую и меновую стоимость и не изъятое из обращения, - основной объект отношений коммерческого права.

Товарный знак, знак обслуживания – их назначение, виды, порядок регистрации. Коллективный знак. Использование и передача товарного знака и знака обслуживания. Сущность и применение брэнда и торговой марки.

Наименование места происхождения товара, его регистрация и право пользования им.

Защита прав и законных интересов участников торгового оборота на товарный знак, знак обслуживания, наименование места происхождения товара.

Тема 5. Государственное регулирование в сфере товарного обращения.
Лекции: зачетных единиц – 0,06, часов – 2; Семинарские занятия: зачетных единиц – 0,06, часов - 2; Самостоятельная работа (решение задач): зачетных единиц – 0,06, часов -2.
Государственное регулирование торговых операций с отдельными видами товаров. Цели регулирования, основные способы государственного регулирования обращения товаров.

Лицензирование деятельности по производству и торговле отдельными видами товаров. Порядок выдачи лицензии.

Ограничение оборота отдельных видов товаров; правовые основания, условия и порядок ограничения продажи. Защита коммерческих организаций от введения необоснованных ограничений на перемещение и реализацию товаров.

Тема 6.Структура и инфраструктура товарного рынка. Правовое содействие их развитию.
Лекции: зачетных единиц – 0,02, часов – 1; Самостоятельная работа (изучение теоретического курса): зачетных единиц – 0,06, часов -2.
Структура и инфраструктура товарного рынка. Понятие, классификация, проблемы правового регулирования, пути совершенствования.

Функции государства, федеральных и региональных органов исполнительной власти по созданию и развититю структуры и инфраструктуры товарного рынка в стране.

Тема 7. Конкуренция в коммерческой (торговой) деятельности.
Лекции: зачетных единиц – 0,06, часов – 2; Семинарские занятия: зачетных единиц – 0,06, часов - 2; Самостоятельная работа (решение задач): зачетных единиц – 0,06, часов -2.
Состояние конкуренции в современном торговом обороте. Правовые вопросы создания конкурентной среды в хозяйственной сфере. Механизмы формирования конкурентных отношений. Выработка конкурентной стратегии предприятий.

Законодательное запрещение ограничения конкуренции и нарушения правил конкуренции.

Правовые способы защиты от недобросовестной конкуренции. Ответственность за нарушения законодательства о конкуренции.

Тема 8. Реклама в торговой деятельности.
Лекции: зачетных единиц – 0,06, часов – 2; Семинарские занятия: зачетных единиц – 0,11, часов - 4; Самостоятельная работа (подготовка рекламного проекта): зачетных единиц – 0,01, часов -4

Понятие и значение рекламы в развитии товарного рынка. Отличие рекламной информации от иных видов информации.

Правовое регулирование рекламной деятельности. Недобросовестная, недостоверная реклама. Иные требования к содержанию рекламных сообщений. Особенности  отдельных способов распространения рекламы. Особенности рекламы отдельных видов товаров.
Саморегулирование в сфере рекламы. Государственный контроль в сфере рекламной деятельности. Ответственность за нарушение рекламного законодательства.
Модуль 3. Договоры в товарном обращении.
Модуль 3. Лекции: зачетных единиц -  0,24; часов - 8. Семинарские занятия: зачетных единиц – 0,44; часов – 16. Самостоятельная работа: зачетных единиц – 0,44, часов – 16, в том числе:  решение задач – зачетных единиц 0,33, часов – 12; подготовка проекта договора оптовой купли-продажи – зачетных единиц -0,11, часов – 4. 
Тема 9. Система договоров коммерческого права.
Лекции: зачетных единиц – 0,06, часов – 2; Семинарские занятия: зачетных единиц – 0,11, часов - 4; Самостоятельная работа (составление проекта договора оптовой купли-продажи): зачетных единиц – 0,11, часов -4.
Роль договора в торговом обороте. Отличия торговых договоров от гражданско-правовых.
Система и виды договоров, применяемых в торговом обороте.

Реализационные договоры: оптовая купля-продажа, поставка, контрактация, поставка для государственных нужд, мена и другие. Основания разграничения, критерии выбора.

Посреднические договоры: коммерческая комиссия, коммерческое поручение, агентирование и другие.

Договоры, содействующие торговле: проведение маркетинговых исследований, хранения, перевозки, коммерческой концессии и другие.

Организационные договоры в торговле, их основные виды.

Тема 10. Заключение торговых договоров.
Лекции: зачетных единиц – 0,06, часов – 2; Семинарские занятия: зачетных единиц – 0,11, часов - 4; Самостоятельная работа (решение задач): зачетных единиц – 0,11, часов -4.
Требования к форме договора в коммерческой деятельности. Форма внешнеторговых договоров. Установление сторонами специальных требований к форме договора.

Порядок заключения письменных договоров. Способы ускоренного заключения договоров в торговом обороте. Заключение договоров на основе типовых форм.

Правовое регулирование заключение договоров в системах электронной торговли.

Значение долгосрочных договоров в торговле.

Особенности заключения договоров за рубежом.

Тема 11. Изменение условий и расторжение договоров.
Лекции: зачетных единиц – 0,06, часов – 2; Семинарские занятия: зачетных единиц – 0,11 часов - 4; Самостоятельная работа (решение задач): зачетных единиц – 0,11, часов -4.

Изменение и расторжение договоров по соглашению сторон.
Односторонний отказ от заключения договора. Судебный порядок изменения и расторжения договоров. Требования к форме и порядку изменения и расторжения договоров. Последствия расторжения договоров.

Особенности расторжения договоров за рубежом.

Тема 12. Ответственность за нарушение торговых договоров.

Лекции: зачетных единиц – 0,06, часов – 2; Семинарские занятия: зачетных единиц – 0,11 часов - 4; Самостоятельная работа (решение задач): зачетных единиц – 0,11, часов -4.
Виды и характер ответственности за нарушение обязательств, применяемой в торговом обороте.

Правомочия сторон по установлению в договоре и изменению предусмотренных законом мер ответственности.

Критерии выбора вида ответственности за нарушения обязательств в торговом обороте.

Условия освобождения от ответственности за допущенные нарушения. Понятие непреодолимой силы. Другие предусмотренные законом основания для полного или частичного освобождения должника от ответственности.
Модуль 4. Послеторговые отношения.

Лекции: зачетных единиц -  0,14; часов - 5. Семинарские занятия: зачетных единиц – 0,33; часов – 12. Самостоятельная работа (решение задач): зачетных единиц – 0,06, часов – 2.
Тема 13. Приемка товаров по количеству и качеству. Экспертиза качества.

Лекции: зачетных единиц – 0,06, часов – 2; Семинарские занятия: зачетных единиц – 0,06, часов - 2; Самостоятельная работа (решение задач): зачетных единиц – 0,06, часов – 2

Проверка сохранности товара при получении от транспортных организаций. Требования закона относительно порядка приемки товаров. Порядок составления актов о недостаче и ненадлежащем качестве товаров.

Экспертиза качества товаров. Учреждения, управомоченные на проведение экспертизы. Обжалование результатов экспертизы. Порядок назначения и проведения повторной экспертизы.
Тема 14. Медиация как альтернативный способ разрешения споров в сфере торговых отношений.
Лекции: зачетных единиц – 0,06, часов – 2; Семинарские занятия (деловые игры «Переговоры» «Медиация»): зачетных единиц – 0,27, часов – 10.
Понятие и значение медиации для разрешения споров в сфере торговли. Принципы медиации, процедура медиации, роль сторон в процедуре медиации.  Медиативное соглашение и порядок его заключения и исполнения. Правовая природа медиативного соглашения.
3.3 Практические занятия
	№ 

п/п
	№ модуля 

дисциплины
	Наименование практических занятий,

объем в часах

	
	Модуль 1. Ведение в коммерческое право
	1.Семинарские занятия не предусмотрены.

2. Семинарские занятия не предусмотрены

	
	16 часов

	
	 Модуль 2 Общие положения коммерческого права

	3.Субъекты коммерческой деятельности – (зачетных единиц – 0,11, часов – 4).
4.Объекты торгового оборота и способы их индивидуализации – (зачетных единиц – 0,11, часов – 4)
5.Государственное регулирование в сфере товарного обращения – (зачетных единиц – 0,06, часов – 2).

6.Структура и инфраструктура товарного рынка. Правовое содействие их развитию – (зачетных единиц – 0,06, часов -2).

7. Конкуренция в коммерческой (торговой) деятельности

(зачетных единиц – 0,06, часов – 2).

8.Реклама в торговой деятельности – (зачетных единиц – 0,44; часов – 16).


	16 часов

	
	Модуль 3. Договоры в товарном обращении.
	9.Система договоров коммерческого права – (зачетных единиц – 0,11, часов – 4).
10. Заключение торговых договоров – (зачетных единиц – 0,11, часов – 4).

11.Изменение условий и расторжение договоров – (зачетных единиц – 0,11 часов – 4).
12. Ответственность за нарушение торговых договоров-
(зачетных единиц – 0,11 часов – 4).



	12 часов

	
	Модуль 4. Послеторговые отношения.
	13.Приемка товаров по количеству и качеству. Экспертиза качества – (зачетных единиц – 0,06, часов – 2).

14.Медиация как альтернативный способ разрешения споров в сфере торговых отношений – (зачетных единиц – 0,27, часов – 10).



3.4 Лабораторные занятия.
Учебным планом не предусмотрены.

3.5 Самостоятельная работа.
По дисциплине «Коммерческое право» предусмотрены следующие виды самостоятельной работы:
1. Самостоятельное изучение теоретического курса. Объем – 0,11

зачетных единиц (4 часа). 
По темам 1,2 предусмотрено самостоятельное изучение теоретического курса. Вопросы для самостоятельного изучения указаны в разделе 3.2 настоящей программы. По другим темам дисциплины самостоятельное изучение теоретического материала предполагает дополнительную работу студента на основе лекционного курса, который содержат в себе элементарные знания (основы) по коммерческому праву. Это минимум, необходимый для подготовки к семинарским занятиям и позволяющий получить самые общие представления по предмету изучения.

Для расширения представлений о коммерческом праве и закрепления полученных знаний нужно обратиться к учебникам и пособиям, указанным в списке рекомендованной литературы.  При этом обязательным является сравнение материала учебника или пособия с материалом конспектов лекций и фиксация выявленных разночтений, «разрывов», противоречий и т.п., поскольку  научные взгляды и предпочтения различных авторов нередко не совпадают, и потому нуждаются в критическом переосмыслении.

         После этого можно приступать к изучению рекомендованных монографических источников, которые позволят от представлений о коммерческом праве перейти к пониманию его сути. Кроме того, в монографиях можно найти ответы на вопросы для самопроверки, а также указания на способы решения правовых проблем, содержащихся в задачах.

  Более глубокому уяснению вопросов, вынесенных на семинарские занятия и экзамен, будет способствовать изучение публикаций в периодических изданиях. С их помощью можно познакомиться с наиболее актуальными для современной теории и практики проблемами коммерческого права, предложениями по совершенствованию действующего законодательства и правоприменительной практики.
2. Решение задач (домашнее задание) по коммерческому праву. Объем

0,7 зачетных единиц, 24 часа.
Студент должен представить письменное решение 38 задач по коммерческому праву. Задачи получают у преподавателя, ведущего семинарские занятия. Задачи основаны на актуальной юридической практике, имеют профессионально-ориентированный характер и делятся по уровню сложности на задачи в типичных ситуациях и в ситуациях с правовой неопределенностью.
Решение задач  как вид самостоятельной работы предполагается по 2,3,4 модулям после самостоятельного освоения соответствующего материала каждого из разделов перед семинарскими (практическими) занятиями. 

Оформление решений задач должно соответствовать требованиям ГОСТА, СТО СФУ и методическим рекомендациям института по выполнению письменных работ. Решения представляются преподавателю в письменном (машинописном) виде и на электронном носителе (передаются по электронной почте).

3. Подготовка рекламного проекта. Объем 0,11 зачетных единиц, 4

часа, как вид самостоятельной работы студента (домашнее задание) предполагается по 8 теме 2 модуля непосредственно после лекционного занятия перед семинарским занятием по данной теме. Целью данного задания является проведение деловой игры, в ходе которой студенты, работающие в парах, по очереди выполняют роль антимонопольного органа и дают заключение о соответствии рекламного проекта, подготовленного дома, требованиям действующего законодательства. Изготовление рекламного проекта возможно на материальном, аудио, видео или электронном носителе. В ходе деловой игры студенты приобретают навыки оценки рекламы на предмет соответствия действующему законодательству. Работа студентов оцениваются преподавателем по двум позициям: качество подготовки собственного рекламного проекта и результативность работы в роли антимонопольного органа. 

4. Составление проекта договора оптовой купли-продажи. Объем 0,11

зачетных единиц, 4 часа. Данный вид самостоятельной работы студента (домашнее задание) предполагается по 10 теме 3 модуля непосредственно после лекционного занятия. Проверка и оценка составленных проектов осуществляется преподавателем.
3.6 Содержание модулей дисциплин при использовании системы

зачетных единиц

Приводится в таблице. См. Приложение1.

4 Учебно-методические материалы по дисциплине

4.1 Основная и дополнительная литература, информационные 

ресурсы.

1.Федеральные нормативные акты:
1. Конституция Российской Федерации.

2.Гражданский кодекс Российской Федерации.

3.Кодекс торгового мореплавания Российской Федерации от 30.04.1999 № 81-ФЗ

4.Устав железнодорожного транспорта Российской Федерации от 10.01.2003 № 18-ФЗ.

5.Устав автомобильного транспорта и городского наземного электрического транспорта"  от 08.11.2007 N 259-ФЗ.

6. Федеральный закон от 28.12.2009 N 381-ФЗ "Об основах государственного регулирования торговой деятельности в Российской  Федерации".
7.Федеральный закон от 26.07.2006 N 135-ФЗ "О защите конкуренции".
8.Федеральный закон от 02.01.2000 N 29-ФЗ "О качестве и безопасности пищевых продуктов".

9.Закон РФ от 20.02.1992 N 2383-1 "О товарных биржах и биржевой  торговле" .

10. Федеральный закон от 21.07.2005 N 94-ФЗ "О размещении заказов на поставки товаров, выполнение работ, оказание услуг для государственных и муниципальных нужд".

11.Федеральный закон от 27.12.2002 N 184-ФЗ  "О техническом регулировании".

12.Закон РФ от 07.07.1993 N 5340-1"О торгово-промышленных палатах в Российской Федерации" .

13.Закон РФ от 07.02.1992 N 2300-1 "О защите прав потребителей".

14.Федеральный закон от 26.12.2008 N 294-ФЗ "О защите прав юридических лиц и индивидуальных предпринимателей при осуществлении государственного контроля (надзора) и муниципального контроля".
15.Федеральный закон от 13.03.2006 N 38-ФЗ "О рекламе".
16.Федеральный закон от 29.07.2004 N 98-ФЗ "О коммерческой тайне".
17.Федеральный закон от 08.12.2003 N 164-ФЗ "Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности".

18.Федеральный закон от 10.01.2002 N 1-ФЗ "Об электронной цифровой подписи".

19.Федеральный закон от 08.08.2001 N 128-ФЗ "О лицензировании отдельных видов деятельности".
20.Федеральный закон от 26.12.1995 N 208-ФЗ "Об акционерных обществах"
(принят ГД ФС РФ 24.11.1995).

21.Федеральный закон от 08.02.1998 N 14-ФЗ "Об обществах с ограниченной ответственностью"
22.Указ Президента РФ от 15.03.2000 N 511 "О классификаторе правовых актов" .

23.Приказ Минсельхозпрода РФ N 292, Роскомторга N 95 от 01.12.1994
"Об утверждении Примерных правил торговли на оптовом продовольственном рынке".

24. Постановление Госкомстата РФ от 25.12.1998 N 132 "Об утверждении унифицированных форм первичной учетной документации по учету торговых операций" .

2.Международные акты.

1."Конвенция Организации Объединенных Наций о договорах международной купли-продажи товаров"(заключена в Вене 11.04.1980). 

2."Международные правила толкования торговых терминов "Инкотермс 2000".

3."Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА)" (1994 год) .

4. Принципы европейского договорного права в редакции 2003 г. (Принципы ЕДП).

5. "Таможенная конвенция о карнете А.Т.А. для временного ввоза товаров", "Конвенция о временном ввозе" (заключенные в Стамбуле 26.06.1990) .

3.Специальная литература.
3.1.Основная литература:

1. Андреева Л.В. Коммерческое право России: Учебник. – М.:Волтерс Клувер, 2006.

2.Пугинский Б.И. Коммерческое право России. Учебник.- М.: Зерцало, 2008.

3. Цитович П.П. Труды по торговому и вексельному праву: В 2-х томах. Т.1.М., 2005.С.449.

4.Цитович П.П. Очерк основных понятий торгового права (по изд.1886 г.)

5.Шершеневич Г.Ф. Учебник торгового права (по изд.1914 г.) М., 1994 г.

3.2.Дополнительная литература:
1.Абросимова Е.А.Становление института организаторов торгового оборота в  России Актуальные проблемы коммерческого права. М.:Зерцало-М. 2005. С.71-83.
2.Абросимова Е.А. Особенности правового статуса организаторов товарного рынка/Коммерческое право.2008. № 2.С.61- 70.

3. Андреева Л.В. Система торгового законодательства/Актуальные проблемы науки и практики коммерческого права. Вып.6. Под ред. В.Ф.Попондопуло и  Д.В.Нефедова М.:Волтерс Клувер.2007. С.  54 - 61.
4. Афанасьева В.И. Развитие торговли и права в Западной Европе (XV - XIX в.в.) //КонсультантПлюс.  
5. Бекасова А.Х. Развитие российского торгового законодательства с Х до начала ХХ в. /Коммерческое право.2008. № 2.С.104-115.
6. Батрова Т.А. Государственное регулирование торговой деятельности// Коммерческое право. 2007. № 1. С.95-101.

7. Батрова Т.А. Правосубъектность участников товарного рынка и проблемы её правового закрепления/Актуальные проблемы науки и практики коммерческого права. Вып.6. Под ред. В.Ф.Попондопуло и  Д.В.Нефедова М.:Волтерс Клувер.2007. С.87-94
8. Батяев А.А., Бобкова О.В.,  Васильчикова Н.В., Корнейчук Г.А.,  Резепов И.Ш., Вострикова Л.Г.  Комментарий к   Федеральному закону  «О товарных биржах и биржевой торговле //КонсультантПлюс.  

9. Беликова К.М. Унификация договорного права: общее и специфическое в принципах международных коммерческих договоров УНИДРУА и принципах европейского права//КонсультантПлюс.  

10.Большаков  А. Проверка качества товара//КонсультантПлюс.
11.Бычкова Е.Н.Торговый кодекс как основной источник  французского торгового права/Актуальные проблемы науки и практики коммерческого права. Вып.6. Под ред. В.Ф.Попондопуло и  Д.В.Нефедова М.:Волтерс Клувер.2007. С.261-268.

12.Закупень Т.В.Коммерческое право. М.:Норма.2002.

13.Гена Е.И. Государственное образовательное учреждение как участник торгового оборота/Коммерческое право.2008. № 2.С.71-84.
16.Гурин Н.В. Обеспечение конкуренции и определение границ товарного рынка/Актуальные проблемы науки и практики коммерческого права. Вып.6. Под ред. В.Ф.Попондопуло и  Д.В.Нефедова М.:Волтерс Клувер.2007. С.336-341.

17.Джобава Н.А.Скандинавская правовая семья и торговое право Финляндии/Актуальные проблемы науки и практики коммерческого права. Вып.6. Под ред. В.Ф.Попондопуло и  Д.В.Нефедова М.:Волтерс Клувер.2005. С.373-380.
18.Довгополов  А.А. Товарораспорядительные документы на железнодорожном транспорте/Актуальные проблемы коммерческого права. М.:Зерцало-М. 2005. С.182-184.
19.Дойников П.И.Государственные унитарные предприятия как участники товарного рынка/Актуальные проблемы науки и практики коммерческого права. Вып.6. Под ред. В.Ф.Попондопуло и  Д.В.Нефедова М.:Волтерс Клувер.2007. С.425-426.
20.Дудко А.Г. Долгосрочный договор как особое правовое средств/Коммерческое право.2008. № 2. С.22-37.

21.Единообразный  торговый кодекс США. 2004. Разделы 1 и 2 ( пер. с анг.). С.145-275.

22.Завайкина А.Н. Защита от недобросовестной конкуренции на товарных рынках// Коммерческое право. 2007. № 1. С.34-41.
23.Завайкина А.Н.Особенности правового положения товарных бирж/Коммерческое право.2008. № 2. С.49-60.
24.Измайлова Е.В. Маркетинговые договоры// Коммерческое право. 2007. № 1. С.76-85.

25.Измайлова Е.В. Наружная реклама в коммерческой деятельности. /Актуальные проблемы коммерческого права. М.:Зерцало-М. 2005. С.46- 70.

26.Илюшина М.Н. Тенденции взаимодействия частно-правовых и публично-правовых начал  в регулировании коммерческих сделок// Коммерческое право. 2007. № 1. С.1-02-106.

27.Илюшина М.Н.Проблемы реализации   учения о систематизации и типизации коммерческих сделок в законодательстве и правоприменительной практике/Актуальные проблемы науки и практики коммерческого права. Вып.6. Под ред. В.Ф.Попондопуло и  Д.В.Нефедова М.:Волтерс Клувер.2007. С.87-94.  

28.Илюшина М.Н. Правовой режим коммерческих договоров//Актуальные проблемы коммерческого права. Вып. 3. М.Зерцало-М, 2007.

29.Илюшина М.Н. Проблемы изменения и расторжения торговых договоров/Коммерческое право.2008. № 2. С. 38-48.

30. Клык Н.Л. Вопросы доктрины коммерческого права/Актуаль-

ные проблемы коммерческого права. М.:Зерцало-М. 2005. С.172-175.

31.Клык Н.Л.  Роль торгового оборота  в развитии гражданского 
Тезисы докладов Всероссийской конференции, посвящённой 50-летию 
образования Юридического института (факультета) Красноярского 
госуниверситета. Красноярск. КГУ.2005.   

32.Клык Н.Л. Значение практики разрешения имущественных споров 
в развитии современного торгового законодательства/Актуальные 
проблемы коммерческого права. Сборник статей под ред. Б.И.Пугин-

ского. Выпуск 3. М.ЗЕРЦАЛО-М. 2006. 
33.Клык Н.Л.   О значении цели договора купли-продажи в решении 
практических задач вопросов договорного  регулирование 
торговой деятельности/Актуальные проблемы коммерческого права. 
Сборник статей под ред. Б.И.Пугинского. Выпуск 5. М.ЗЕРЦАЛО-М.

2008. 0,4 п.л.

34.Клык Н.Л.    Понятие и виды абстрактности сделок по действующее-

му законодательству/Актуальные проблемы коммерческого права. 
Сборник статей под ред. Б.И.Пугинского. Выпуск 5. М.ЗЕРЦАЛО-М. 2008.  
35.Клык Н.Л.  Онтологический аспект  современного правопонимания  цен-

ных бумаг/ Правовые проблемы укрепления российской государствен-

ности. Под ред.В.М.Лебедева.Томск: Изд-во ТГУ.2008. 

36.Клык Н.Л. Значение конструкции германского вещного договора 
в развитии  отечественного учения о вещно- и обязательственно-
правовом регулировании имущественных отношений/ Материалы между-

народной научно-практической конференции «Сравнительное правоведение: 
наука, методология, учебная дисциплина». В 2- ч. Ч.1. Красноярск. ИПК СФУ.2008. 
37.Клеандров М.И. О механизме защиты прав участников товарного рынка/Актуальные проблемы науки и практики коммерческого права. Вып.6. Под ред. В.Ф.Попондопуло и  Д.В.Нефедова М.:Волтерс Клувер.2007. С.78 – 84.

38.Коновалов А.И. Проблемы гражданско-правового регулирования качества товаров и услуг/Актуальные проблемы науки и практики коммерческого права. Вып.6. Под ред. В.Ф.Попондопуло и  Д.В.Нефедова М.:Волтерс Клувер.2007. С. 130 – 139.

39.Кравцов А.К. Современная российская экономика переходного периода и экономическое право/Актуальные проблемы науки и практики коммерческого права. Вып.6. Под ред. В.Ф.Попондопуло и  Д.В.Нефедова М.:Волтерс Клувер.2007. С.74 – 77.

40.Лебедев К.К. О некоторых вопросах формирования законодательства о торговле/Актуальные проблемы науки и практики коммерческого права. Вып.6. Под ред. В.Ф.Попондопуло и  Д.В.Нефедова М.:Волтерс Клувер.2007. С.33 - 44.
41. Леонова Г.Б. Конкурсы среди товаропроизводителей и качество товаров// Коммерческое право. 2007. № 1. С.24-33.

42.Леонова Г.Б. Стандарты и качество продукции /Актуальные проблемы коммерческого права. М.:Зерцало-М. 2005. С.26-45.
43.Макарова О.А.  Торговый кодекс Германии и возможность его заимствования в России/Актуальные проблемы науки и практики коммерческого права. Вып.6. Под ред. В.Ф.Попондопуло и  Д.В.Нефедова М.:Волтерс Клувер.2007. С.248-260.
44. Медведев А. Чем ведомственная торговля отличается от оптовой? //КонсультантПлюс.  
45. Неверов О.Г. Товарораспорядительные документы. М.: Зерцало-М.2002. 
46.Неверов О.Г.Роль юридической службы в выработке биснес-стратегии коммерческой организации/Коммерческое право.2008. № 2.С. 116-123.
47.Невзоров И.В.Место коммерческого права в системе права: разрешение дуализма частного и публичного в коммерческом праве/Актуальные проблемы коммерческого права. М.:Зерцало-М. 2005. С.209- 212.

48.Невзоров И.В. Обычай как источник правового регулирования Интернета/Актуальные проблемы науки и практики коммерческого права. Вып.6. Под ред. В.Ф.Попондопуло и  Д.В.Нефедова М.:Волтерс Клувер.2007. С.389-406.

49.Нефедов Д.В. О различных методах регулирования коммерческих отношений/Актуальные проблемы науки и практики коммерческого права. Вып.6. Под ред. В.Ф.Попондопуло и  Д.В.Нефедова М.:Волтерс Клувер.2007. С.45 - 53. 
50.Нефедов Д.В.О месте коммерческого права в системе права /Актуальные проблемы коммерческого права. М.:Зерцало-М. 2005. С.213-215.

51.Нилов К.Н. Публично-правовые установления в коммерческом праве /Актуальные проблемы коммерческого права. М.:Зерцало-М. 2005. С.201-204.

52. Носков И.Н. Эволюция биржевого предпринимательства: от прошлого к настоящему//КонсультантПлюс.  

53.Орешкина О.В. Особенности дистанционного способа продаж товаров//КонсультантПлюс.  
54. Пугинский Б.И. Теория и практика договорного регулирования.М.:Зерцало,2008.
55.Попондопуло В.Ф. Торговое право: предмет регулирования, место в системе права/Актуальные проблемы науки и практики коммерческого права. Вып.6. Под ред. В.Ф.Попондопуло и  Д.В.Нефедова М.:Волтерс Клувер.2007. С.3-32.

56.Постовой Н.В.  Некоторые вопросы концепции Торгового кодекса// Коммерческое право. 2007. № 1. С.19-23.

57.Пугинский Б.И. Коммерческое право и предпринимательство/Актуальные проблемы коммерческого права. М.:Зерцало-М.2005.С.7-22.

58.Пугинский Б.И.Развитие российского коммерческого права// Коммерческое право. 2007. № 1. С.10-18.

59.Пугинский Б.И.Правовая работа: Учебник. М.: Зерцало-М .2004.

60.Пугинский Б.И., Амиров А.Т. Важный шаг в развитии   торгового законодательства США/Коммерческое право.2008. № 2.С. 134-144.
61. Сметанников А.  Проблема улучшения качества отечественных товаров и пути её правового решения//КонсультантПлюс.   
62.Скворцов О.Ю.Коммерческое право и контрактные юрисдикции/Актуальные проблемы науки и практики коммерческого права. Вып.6. Под ред. В.Ф.Попондопуло и  Д.В.Нефедова М.:Волтерс Клувер.2005. С.297-331.
63.Соломин С.К. Понятие коммерческой деятельности и смежных с ней категорий. /Актуальные проблемы коммерческого права. М.:Зерцало-М. 2005. С.176-178.
64.Спектор А.А. О  понятии и роли конкуренции в развитии рыночной экономики/Коммерческое право.2008. № 2.С. 124-133.

65.Цветков И.В. Договор - главное правовое средство регулирования рыночных отношений/Коммерческое право.2008. № 2. С.5 -21.

66.Челышев М.Ю. О публично-правовом режиме осуществления коммерческой деятельности// Коммерческое право. 2007. № 1. С.95- 101.
67.Шахова М.А.Место коммерческого права в системе права/Актуальные проблемы коммерческого права. М.:Зерцало-М. 2005. С.2001-2004.

4.2 Перечень наглядных и других пособий, методических указаний и материалов к техническим средствам обучения

1. Презентационные слайды по модулям
4.3 Контрольно-измерительные материалы.
1.Перечень экзаменационных вопросов и задач
2.Экзаменационные билеты.
Приводится перечень и характеристика контрольно измерительных материалов используемых для текущего, промежуточного и итогового контроля знаний, умений и навыков в соответствии с реализуемыми компетенциями.

5. Темы курсовых и дипломных работ.
1. Основания отраслевого обособления коммерческого права.
2.  Торговое и гражданское законодательство: соотношение и вза​имовлияние.
3.  Торговое законодательство России и других стран, история развития (сравнительные исследования).
4.  Ненормативные правовые средства: понятие, виды.
5.  Обычаи торгового оборота, их фиксирование и применение.
6.  Защита прав потребителей в торговом обороте.
7.  Принципы европейского договорного права.
8.  Принципы международных коммерческих договоров УНИДРУА.
9.  ИНКОТЕРМС 2000: основные положения.
10.  Предмет и метод регулирования коммерческого права.
11.  Виды организаций — участников торгового оборота.
12.  Основания выбора организационно-правовой формы торго​вой организации.
13.  Контрактные объединения в торговле.
14.  Участие некоммерческих организаций в торговом обороте.
15.  Торгово-промышленные палаты: правовое положение, фун​кции.
16.  Участие иностранных лиц в торговом обороте.
17.  Участие органов исполнительной власти и местного само​управления в развитии торговых связей.
18.  Субъекты-организаторы торгового оборота: оптовые продо​вольственные рынки, товарные биржи, оптовые ярмарки и др.
19.  Товарный знак, знак обслуживания, наименование места про​исхождения товара.
20.  Правовые проблемы развития товарного рынка.
21.  Инфраструктура товарного рынка: понятие, содержание (пра​вовые аспекты).
22.  Понятие товара, классификация видов товаров.
23.  Товарораспорядительные документы.
24.  Правовое регулирование конкуренции на товарных рынках.
25.  Деловая репутация коммерческой организации: формирова​ние, защита.
26.  Обеспечение коммерческой тайны в торговом обороте.
27.  Классификация договоров торгового права.
28.  Договоры оптовой купли-продажи и поставки: сравнитель​ный анализ.
29.  Способы заключения договоров в торговом обороте.
30.  Электронная цифровая подпись.
31.  Заключение и исполнение договоров с использованием элек​тронных средств (электронная торговля).
32.  Долгосрочные договоры: особенности заключения и опреде​ление содержания.
33.  Организационные договоры в коммерческой сфере.
34.  Регулирование закупок товаров для государственных нужд.
35.  Организация межрегиональных торговых связей (правовые аспекты).
36.  Структура договорных связей в торговле.
37.  Регулирование перехода права собственности и рисков в тор​говых договорах.
38.  Использование договора для удовлетворения ассортимент​ных запросов покупателей.
39.  Правовые аспекты улучшения качества товара.
40.  Сертификация товаров: цели, порядок проведения и докумен​тальное оформление.
41.  Условия о сроках в торговых договорах.
42.  Маркировка товаров, маркировка тары.
43.  Способы определения цены продаваемого товара.
44.  Определение в договорах формы и порядка расчетов.
45.  Особенности расчетов во внешнеторговых отношениях.
46.  Договор мены (бартера) в торговом обороте.
47.  Договор коммерческой комиссии (консигнации).
48.  Договор на проведение маркетинговых исследований.
49.  Договор на предоставление коммерческой информации.
50.  Договор на оказание рекламных услуг.
51.  Коммерческое представительство.
52.  Агентские договоры в торговом обороте.
53.  Дистрибьюторский договор.
54.  Договор на исключительную продажу товара.
55.  Договор франчайзинга («коммерческой концессии»).
56.  Централизованная доставка товаров автотранспортом.
57.  Правовые способы обеспечения сохранности товара при пе​ревозке.
58.  Хранение (ответственное хранение) товаров.
59.  Договор страхования сохранности товаров.
60.  Договор страхования коммерческих рисков.
61.  Особенности обеспечения исполнения торговых договоров.
62.  Договор транспортной экспедиции.
63.  Применение мер оперативного воздействия в торговых от​ношениях.
64.  Способы обеспечения исполнения торговых обязательств.
65.  Ответственность за нарушения обязательств в торговле.
66.  Основания и условия применения мер ответственности.
67.  Условия договоров об ограничении и исключении ответ​ственности.
68.  Организация работы по возмещению убытков.
69.  Приспособление договора к изменениям условий деятельно​сти.
70.  Основания и порядок изменения и досрочного расторжения договоров.
71.  Приемка товаров по количеству и качеству.
72.  Порядок приемки импортных товаров.
73.  Регулирование экспертизы качества и места происхождения товара.
74.  Проблемы применения иностранного закона и коллизионных норм во внешнеторговых отношениях.
75.  Государственное регулирование экспорта и импорта товаров, меры регулирования.
76.  Таможенное оформление ввоза и вывоза товаров.
77.  Административная и уголовная ответственность за наруше​ния в сфере торговли.
78.  Юридическая служба коммерческой организации.
	№

п/п
	Наименование модуля, срок его реализации
	Перечень тем лекционного курса, входящих в модуль
	Перечень практических и семинарских занятий, входящих в модуль 
	Перечень самостоятельных видов работ, входящих в модуль, их конкретное наполнение 
	Реализуемые компетенции
	Умения
	Знания

	1.
	Модуль 1. Введение в коммерческое право
1-2 -ая недели.
	Тема: 1, 2.


	
	Самостоятельное изучение теоретического курса по темам 1,2
	Темы 1-2: ОК-3, ОК-4, ОК-8,  ОК-9,  ПК-1, ПК-2.

 
	Анализировать научные юридические тексты и  законодательство, регулирующее торговые отношения.

	Знание базовых понятий и категорий  науки коммерческого права, теоретических основ и тенденций развития коммерческого права, правового инструментария  и понимание ценности торгового  права, освоение концентрированного ценного правового опыта.

	2.
	Модуль 2. Общие положения коммерческого права.
3-8  недели
	Тема: 3,4,5,6,7,8.
	Темы:. 3,4,5,6,7,8.
Защита рекламного проекта по теме 8.
	Решение задач – 14 задач по темам 3,4,5,6,7.
Подготовка рекламного проекта по теме 8.

	Темы: 3,4,5,6,7,8

ОК-8, ОК-9, 
ОК-10, ОК-11, ОК-12 , ПК-4, ПК-5, ПК-6
	Толковать и применять  законы и иные правовые акты в сфере торговой деятельности. Объяснять и обсуждать общие юридические проблемы. Владеть социологическими и статистическими приемами и методами исследования. Использовать электронные ресурсы.
	Знание действующего законодательства, определяющего статус субъектов торговых отношений, способы и методы государственного контроля в сфере торговой деятельности, формирование и защиту конкурентной среды в торговой деятельности.

	3.
	Модуль 3. Договоры в товарном обращении.
9-12  недели

	Тема: 9,10,11,12.
	Темы: 
9,10,11,12.
	Решение задач – 18 задач по темам 10,11,12.

Составление проекта договора оптовой купли-продажи  по теме 9.
	Темы: 
9,10,11,12.
ОК-2, ОК-7,  ПК-3, ПК-4,  ПК-5, ПК-6,  ПК-7, ПК-14,

ПК-15
	 Толковать и применять нормы  права в типичных ситуациях. 
Выработать определенные навыки применения правового инструментария в сфере торгового  предпринимательства. Принимать правовые решения и совершать иные юридические действия в точном соответствии с законодательством и обычаями делового оборота.
	Знание общего порядка и специфики заключения, изменения и расторжения торговых договоров, специфики ответственности за нарушение обязательств  в сфере торгово-предпринимательской деятельности.

	4.
	Модуль 4.

Послеторговые отношения.

13-14 недели
	Тема:  13,14
	Темы:13,14
Деловые игры по теме 14: «Организация и проведение переговоров»

«Организация и проведение процедуры медиации».
	Решение задач – 6 задач по теме 13.

	Темы 13,14

ОК-5, ПК-7, ПК-16 
	Проводить экспертизу нормативно-правовых актов,  давать квалифицированные юридические заключения и консультации  по вопросам торгово-предпринимательской деятельности.  Владеть навыками подготовки юридических документов.
Уметь работать в коллективе, в кооперации с коллегами
	Знание  порядка  приемки продукции по количеству и качеству, производства экспертизы качества товаров.  Применение альтернативных способов разрешения споров в сфере предпринимательской и иной экономической деятельности.


                                                                                  Приложение 2

5.1 Трудоемкость модулей и видов учебной работы в относительных единицах по дисциплине «Коммерческое право»  Юридического института, 4 курса на  7  семестр 

	
	Название модулей дисциплины
	Срок реализации модуля
	Текущая работа (80%),


	Аттестация

(20 %)
	Итого

	
	
	
	Виды текущей работы
	Сдача зачета
	Сдача экзамена
	

	
	
	
	Посещаемость лекций
	Выполнение и защита 
рекламного проекта
	Семинарские занятия
	Подготовк поекта договора
	Деловые игры
	Подготовка и сдача рефератов
	Решение комплектов задач
	Итоговая контрольная работа
	Изучение теоретического курса
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	15

	1
	Всего 

зачетных единиц
	7 сем.
	10%
	10%
	25%
	5%
	5%
	-
	15%
	5%
	5%
	-
	20%
	100%

	1.1
	Модуль 

№ 1.
	7 сем.
	2%
	-
	-
	-
	-
	-
	
	0,5%
	5%
	-
	-
	7,5%

	1.2
	Модуль 

№ 2, 
	7
сем.
	2%
	10%
	10%
	-
	2,5%
	-
	5%
	2%
	-
	
	-
	31,5%

	1.3
	Модуль

№ 3, 
	7 сем.
	2%
	-
	10%
	5%
	-
	-
	5%
	2%
	-
	-
	-
	24%

	1.4
	Модуль 

№ 4, 
	7 сем.
	4%
	-
	5%
	-
	2,5%
	-
	5%
	0,5
	-
	-
	20%
	37%



ГРАФИК

учебного процесса и самостоятельной работы студентов по дисциплине «Коммерческое право»
направления   Юриспруденция, института     Юридического,   4   курса на    7   семестр 

	№ п/п
	Наименование 

дисциплины
	Семестр
	Число аудиторных занятий
	Форма

контроля
	Часов на самостоятельную работу
	Недели учебного процесса семестра

	
	
	
	Всего
	По видам
	
	Всего
	По видам
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	15
	16
	17

	1
	Коммерческое право
	7
	72
	Лекции –  28
	экзамен
	36
	ТО – 4
	ТО
	ТО
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	Семинары – 44
	
	
	РЗ  – 24
	
	ВЗ
	РЗ
	РЗ
	РЗ
	РЗ
	РЗ
	СЗ
	ВЗ
	РЗ
	РЗ
	РЗ
	РЗ
	СЗ
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	ПРП - 4
	
	
	
	
	
	
	
	ПРП
	ЗРП
	ЗРП
	
	
	
	ДИ
	ДИ
	ДИ
	ДИ

	
	
	
	
	
	
	
	ППД – 4
	
	
	
	
	
	
	
	
	ППД
	
	
	
	
	
	
	
	ИК


Условные обозначения: ТО – изучение теоретического курса; ВЗ – выдача задач; РЗ – решение задач; СЗ – сдача задач; ПРП – подготовка рекламного проект; ЗРП – защита рекламного проекта; ППД – подготовка проекта договора; ДИ – деловая игра, ИК – итоговая контрольная,
Заведующий кафедрой
Директор института: И.В. Шишко             

«_______» _______________________ 201_ г

